
Growth Marketing : Je suis passionné par les
outils innovants, tels que l'IA, les solutions
d'automatisation comme Make et Zapier, ainsi
que diverses ressources que j'ai acquises au fil
des années, notamment via des plateformes
comme AppSumo.

Sport : Je suis passionné par le sport,
notamment la musculation et d’autres activités
physiques que je pratique en moyenne quatre
fois par semaine.

KENZI BACETTI

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

Recherche d’Alternance : 

SDR - Sales - Business Developer

INFORMATIONS PERSONNELLES 

COMPETENCES TECHNIQUES

Passionné par le business developpement et la
vente, je suis activement à la recherche d'une
alternance pour ma seconde année de Master à la
Rocket School Lyon
Mon objectif est de mettre en pratique mes
compétences commerciales au sein d'une
entreprise dynamique, tout en continuant à me
former et à développer mon expertise.

06 18 42 62 81 

kenzibacetti@gmail.com

kenzibacetti

23 ans / Permis B / Lyon

Français : Langue Maternelle
Anglais : Niveau C1 avec
certification EF SET

Esprit analytique et de synthèse
Rigueur
Autonomie
Esprit d’adaptation
Capacité d’organisation

Salesforce, HubSpot
Outils de prospection
Cold Call
Stratégie d'acquisition
Analyse stratégique
Stratégies de vente
Vente en physique

COMPETENCES GENERALES

ACTIVITÉS EXTRA-
PROFESSIONNELLES

SDR | Alternance

Growth Hacker | Alternance
Qont Formation | Lyon | Jan 2023- Mars 2024

HIGH COM | Lyon | Mars 2024 - Présent

Création de listes de prospection : utilisation d'une stack d'outils
Création de campagnes : mailing et LinkedIn
Formateur : En IA et outils numériques pour l'école EFIM
Mise en relation : coordination entre formateurs et écoles

Prospection téléphonique : 70 appels par jour avec Aircall
Création de listes de prospection : utilisation d'une stack d'outils
Création de campagnes : mailing et LinkedIn
CRM : remplissage et amélioration continue de Salesforce
Rendez-vous : démonstration, vente en directe et vente additionnelle

PROFIL

LANGUES

Chargé de Logisitque | Alternance
Leroy Merlin | Tassin-la-Demi-Lune | Octobre 2021 - Juillet 2022

Organisation : optimisation des zones de stockage et des flux de
marchandises.
Contrôle qualité : vérification systématique des produits avant expédition.
Relation client : accueil et remise des commandes en point de retrait.
Outils logistiques : Gestion des stocks (PDA) et logiciels dédiés.

FORMATIONS

BAC +4 | MSC en Digital Business Developer 
Rocket School | Villeurbanne | Mars 2024 - Présent

BAC+3 | Responsable marketing et commercial
spécialisé en acquisition numérique
Rocket School | Villeurbanne | Janvier 2023 - Février 2024

BOOTCAMP | Spécialité Growth Hacking
Rocket School | Villeurbanne | Octobre 2022 - Janvier 2023

BAC +2 | BTS GTLA
Camas Groupe APAVE | Lyon | Octobre 2021 - Juin 2022

BAC +2 | Formation Developpeur Web & Mobile 
IT Akademy | Villeurbanne | Octobre 2020 - Juillet 2021

BAC | Baccalauréat économique et social
Lycée Alexandre Lacassagne | Lyon | 2019

AUTRES 

Service Civique
 2020

CQP Instructeur Fitness
2023

Porte à Porte B2C
2019

Porte à Porte B2B
 2019

Livreur
2019

Livreur
2020


